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適度な強制

本田はすごい！！

　はい、今年も後半戦突入の７月になりました。「計画通り順調なペースです！」と言える方はどれくらいいらっしゃ

るのでしょうか？？私はロサ・モタにジワジワと引き離されつつあります (-_-;)

　ワールドカップサッカー！盛り上がりました～！？私は結果に一喜一憂しないでおこうと冷静に応援させて頂き

ました。（深夜起きてられなかっただけですが (*_*)）

そして一番印象に残ったコメントが本田選手の「応援してくれた人にも、批判してくれた人にも感謝したい！」

凛とした発言に脱帽です。敵（批判者）も自分の考え方次第では強力なサポーターです。失敗をおそれず、ビャンビャ

ン行動して行こう！と勇気を頂きました。さぁ始めの一歩！始めの一歩！

　あっ、私の体重ですが６月は“高止まり（タカドマリ）”でした。今月こそは 60 ㎏台へ…。

　５月から始めた“早朝勉強会”も２ヶ月経ちました。週１回ですが朝早起きの

週間がつきつつあります。この勉強会、自分一人ではありません。社員や一般の

方も参加されます。（毎週火曜日朝 7 時～ 8 時 30 分「。早退自由。無料ですので

気軽に参加下さい (^^)/）こういう“場”をつくることで、止めるに止められませ

ん！…私にとって適度な強制なんです！そして副産物は！

①『時間がある時、観よう！』と思っていたＤＶＤ教材を強制的に観るので、教材が“飾り”でなくなる！

②他人がいれば、ダラダラとできないので、集中力が増す。

③前向きな方との人脈形成ができる。

④忙しい日々。振り返り、反省する機会を頂ける。

自分に甘いのが常です。“場”を作ったり、参加したり、または他人を“お目付役”( 外圧 ) として活用したりし

て適度な強制力を持つのもアリ！かもです。

　私、お客様より“お目付役”も仰せつかっておりまして、ある社長に「目標の数値まで達してませんが、休む余

裕があるんですね！」と冷酷なこと ( 外圧 ) を言わせて頂きましたら…。その社長、その休日にナント『結果』出

されました。多分『こんチクショー！！』と思われたのかな？適度な強制になったならよかったです。

たばこ税

　

http://weblog.zai-ken.jp/ http://twitter.com/hataoka
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携帯からでも
できるよ！

※ロサ・モタ～ポルトガル出身のマラソン選手。

※

実際にたばこの値上げが行われるのは 22 年の 10 月から。また、20 本入りだと 1 箱 70 円の値上げになるはずですが、

実際の販売価格は 1 箱あたり 100 円程度の値上げとなるようです。

【改正後】

【改正前】

1 箱 300 円
(20 本入り)の例

1 箱 400 円
(20 本入り)の例

たばこ税等の増額 １７，４８８ 円

たばこ税等の増額 ２４，４８８円

( 税負担割合：５８．３％)

( 税負担割合：６１．２％)

　平成２２年度の税制改正では、たたり 3.5 円の値上げが行われます。　「国民の健康の観点から」だそうですが。。。

図にするとこんな感じ↓



M Y  B O O K  C A F E

h a t a o k a さ る く

元祖　田なか

〒８６２-０９７１ 熊本市大江４-８-８
ＴＥＬ ０９６-３７１-８４２２

営業時間 １１：００～１５：００　１７：３０～２２：００
定休日 無休 /ランチ休み 日・祝 

　こんにちは！今回も私、新人の永野雄大がおいしいお店を求め突撃して参りました！

今回紹介するお店は『元祖 田なか』というしゃぶしゃぶ屋さんです。ＴＶやブロ

グなどでも紹介されており、僕が足を運んだ時もたくさんのお客さんで賑わって

いました。そして迷うことなくしゃぶしゃぶ食べ放題を注文。そうです、田なか

といったらやはりこの食べ放題。もつ、プリンセスポークなど肉の種類も豊富で、ご

飯や麺のしめもばっちりです。脂身の苦手な僕ですが、ここの豚肉の脂身は本

当の意味で一味違います。口いっぱいに広がる脂の甘みが、ポン酢の程良い

酸味と絶妙にマッチし、やみつきになってしまいます。味噌味・塩味の

二種類がありますのでお好きな方を！おかわり自由となっていますの

でお腹一杯に食べて、飲んで楽しんで下さい！飲み放題もプラス１，５００

円でできますよ！この夏は汗をかきながら田なかで決まり！また、ボリュ

ーム満点のランチもやっていますので、近くに寄った際には是非立ち寄って

みて下さい！週替わりでメニューが変わりますので様々な味を楽しめますよ！

６５０円というリーズナブルな値段も財布にやさしいですね！

　それでは今回の紹介はここまで！皆さまに更なるおいしさを提供

すべく、熊本中を奔走していきたいと思います！次回の紹介も

お楽しみに！

おかわり自由！！おかわり自由！！

もつ＆プリンセスポークしゃぶ食べ放題

２，７００円(100分)

鶏の唐揚げ /野菜 /もつ /肉 /ミンチ /ご飯 /麺

 会計に関する本を２冊！！（経営者のための！）

やはり経営者は会計を学ばないといけないようです。ここで重要

なのが、会計知識ではなく会計センス。教科書にはなかなか出て

こないところです。現場にも、会計にも精通していなければなり

ません。手に取って確かめようのない【利益】机上の利益の定

義も会計知識として必要ですが、『現金が増える』利益の感覚・

センスも養わないといけません。

稲森氏『経理が準備する決算書を見て、たとえば伸び悩む収益の

うめき声や、やせた自己資本が泣いている声を聞き取れる経営者

にならなければならない。』

林氏『会計数値をじっと見つめると数字の裏側にある事実が浮かび上がる』

決して、今から簿記学校に行きなさい！というメッセージではありません。机上の会計におどらされることなく、経

営と一体化した会計、現実的なキャッシュフロー経営を目指す経営者の為の本です。

『実学 - 経営と会計』

著者 : 稲森和夫　発行 : 日本経済新聞社

『餃子屋と高級フレンチでは、どちらが儲かるか？』

著者：林總  発行 : ダイヤモンド社
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財研株式会社

ケント・Ｍ・キース

1．人は不合理で、わからず屋で、わがままな存在だ。
　 それでもなお、人を愛しなさい。

2．何か良いことをすれば、隠された利己的な動機があるはずだと
   人に責められるだろう。それでもなお、良いことをしなさい。

3．成功すれば、嘘の友達と本物の敵を得ることになる。
   それでもなお、成功しなさい。

4．今日の善行は明日になれば忘れられてしまうだろう。
   それでもなお、良いことをしなさい。

5．正直で素直なあり方はあなたを無防備にするだろう。
   それでもなお、正直で素直なあなたでいなさい。

6．最大の考えをもった最も大きな男女は、最小の心をもった最も
   小さな男女によって撃ち落とされるかもしれない。

   それでもなお、大きな考えをもちなさい。

7．人は弱者をひいきにはするが、勝者の後にしかついていかない。
   それでもなお、弱者のために戦いなさい。

8．何年もかけて築いたものが一夜にして崩れ去るかもしれない。
   それでもなお、築きあげなさい。

9．人が本当に助けを必要としていても、実際に助けの手を差し伸べると
   攻撃されるかもしれない。それでもなお、人を助けなさい。

10．世界のために最善を尽くしても、その見返りにひどい仕打ちを
    うけるかもしれない。それでもなお、世界のために最善を尽くしなさい。

＜逆説の十ヶ条＞



荒々しい日常の中、光が届きにくい“続ける”を主題目（テーマ）にして、

続けることで起こりえる化学反応（価値）を共有し明るい未来にローギアを入れる

自己バージョンアップの研究会です。

続研（ぞくけん）開校!
自分に「何か」が足ら

ない。何かを変えなけ
りゃ……

そんな「もやっ」とさ
んの靄を取る

俗に言う「成功者」とは、周りよりも抜きん出て特別なことをやっているのではなく、あたり前の事を継続し

て、水面下でコツコツ実践している。決して難しいことではなく、日頃の生活の中でちょっと視点を換え、自ら

が律して30分でも学ぶ時間を確保し、同胞と共有する。成功という上辺の果実ばかり追うのではなく、木の

根っこを探求して、大きな幹を作ることが命題である。

この会の目的は？

机上の空論ではない、実践者を講師としてお招きして、実践された中でのリア

ルな情報を共有する。そして参加者の皆さんとシェアして継続的に実践報告を

検証していきます。受講する側も学ぶ姿勢（インプット）よりも、実践（アウト

プット）する前提の研究会となります。最終的な着地点としての特徴は、研究会

後の実践状況までシェアすることで、相互にエネルギー体を高め合います。

で、結局なにやるの・・・!?

既に起業されている若手経営者をはじめ、密かに起業を考えているビジネスマン・OL、学生さんetc.

※ただし、他力本願的な発想の方や、すぐに成果を求める方、目先の営業目的の方は続研に適しません
**参考

『知識は行動から得られなければならない。実際に試したものでなければ、どんな検証も空想に過ぎないのだから』ソフォクス

どんな人に向いているの？

棚から牡丹餅を諦める会！！

続けたモン価値！研究会

Q1Q1

Q2Q2

Q3Q3

継続する中で
ある日突然・・・

見えなかったものが見えてくる

第5講

 7月15日（木）

19時～21時



ここ一年は中小企業が苦手とする “伝えること” 【情報発信】 を主なテーマとして取り組みます。

具体的には≪ホームページ、 ブログ、 ツイッター、 手紙、 ハガキ、 ニュースレター、 プレスリリース、 セミナー≫

その他、 プラチナ会員になると

“財研の参謀ＮＥＯ” サービスが２，０００円の
割引価格！！
①中小企業の税 ・ 財務に関する相談 ( 開業計画、 資金繰り、 士業、 専門家紹介など )

②複雑 ・ 多様化する経営問題の相談窓口 ・ コーディネート業

③経理改善業務のアドバイス ( 過去１００社 {３０名以下の小規模企業} 以上の相談実績あり )

④決算診断 ( 年１回 )

⑤労務管理診断 ( 年１回 / 助成金 ・ 就業規則 ・ 退職金規定 etc.)

⑥社会保険労務士の立会による採用面接 ( 年１回 / 社員面接 )

⑦契約バスターズ＝第三者の立場での保険加入状況診断＋固定契約状況報告

⑧プロコーチによる “お試しコーチング” ( 年１回 )

⑨パソコン操作Ｑ＆Ａ電話サポートサービス

⑩弁護士 ・ 税理士 ・ 司法書士等の各士業、 専門家による個別無料相談 ( 初回に限る )

⑪ＤＴＰ制作支援 ( 制作料１，５００円/１h )

７月１５日(木)
１９:００～２１:００＋懇親会あり ( 実費 )

祟城大学市民ホール ( 市民会館 ) 第９会議室

会員 月額２，０００円 (＋２，０００円でプラチナ会員)

スポット　１回３，０００円 (当日現金払)

日時

様々なビジネスシーンで活躍する方たちが続々登場！８月以降

入学すると受けられる５つの特典

１. 月額２，０００円で参加し放題。 ( スポット参加は３，０００円 )

２. 紹介者を無料招待 (１回につき１人まで )

３. 財研㈱主催 / ランチェスター経営戦略勉強会参加無料

４. ご欠席時の勉強会は後日、 音声のダウンロードサービス

５. 社内２人目以降は１人１，０００円でスポット参加ＯＫ

年間１２,０００円のお得！

会場

続研 入学申し込み書

ＦＡＸ送信

参加料金 ( 会員制＋スポット参加あり )

通常月額３,１５０円

主催 ： 財研 株式会社　熊本市健軍本町５２ ・ ３ティエルハイム２０３　℡.０９６ ・ ３７４ ・ ７０４１/ＦＡＸ.０９６ ・ ３７４ ・ ７０４１　http:www.zai-ken.jp

info@zai-ken.jpfax  096・374・7041

一般 ・プラチナ　会員の方

参加 課外授業も参加 ( 懇親会 ： 実費 )

紹介者 会社名
会社名

氏名

( スポット・初参加の方 ) 当日現金払３,０００円

一般 ・ プラチナ会員の内容を詳しく聞きたい

℡ Ｅメール

不参加 ( 音声テープで自習 )

参加 課外授業も参加 ( 懇親会 ： 実費 )

氏名

‐ ‐

参
謀
Ｎ
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アハッ！ テーマ 実践・報告シェア会
①実 践 し て い な い 方

②実 践 し て も 続 か な い 方

③どうしていいか分からない方

④続研にまだ参加されていない方

※当初予定していた仲本勝也さんの講義は、都合により延期となりました。　

今回の講師はあなた自身です。

この機会に、既に成果を出しつつある
実践者のリアルなヒントをいただきましょう。

みんなで

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　学習！ ！





ピヨピヨ様

正論の使い方難しいですね！

私もいい気付きとなりまし

た。

新田様

新人の永野君に作ってもらいました！

やっと苦手分野から解放されました！

コンバタ様

先日のＢ会お疲れ

様でした！

”とりちり定食”

是非７月中に…

いつでも遊びに

来てくださいね！
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